
美导售后跟踪服务表

               下店时间：   年   月   日    责任区：           服务人员：
	美容院资料：

	店  名
	
	所在城市
	
	负责人
	
	联系方式
	

	经营品牌
	
	主做品牌
	
	固定顾客数
	

	床  数
	
	面  积
	
	美容师数
	
	我司品牌在现有客户数
	

	下店前电话了解的情况

(即美容院需要的支持)
	

	计划服务时间及服务项目：

	月  日
	

	月  日
	

	月  日
	

	月  日
	

	月  日
	

	月  日
	

	本次策划活动方案名称及具体实施内容:

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	计划销售

金    额
	　
	主管上级

签    名
	　


	实际服务时间及项目：

	月  日
	

	月  日
	

	月  日
	

	月  日
	

	月  日
	

	月  日
	

	是否跟进本月活动方案：  □ 是    □ 否
	本次活动新增客源人数
	

	本次活动产品销售明细：

	面 护 类
	
	总数量
	
	实际销售金额

	
	
	总价值
	
	

	身体项目
	
	总数量
	
	

	
	
	总价值
	
	

	口服精油
	
	总数量
	
	

	
	
	总价值
	
	

	采用何种促销方式，效果怎么样？□项目类   □卡类  □活动方案

	客户是否跟进本月活动方案：□是  □否

	美容师对本次培训服务的接受情况：□完全掌握 □基本掌握 □没有掌握 原因：

	顾客对产品的认可度：□满意　□一般　□差　原因：

	店负责人对我司美导来店服务的评估:□良好　□较好　□一般　□较差　□差

	请美容院院长填写真实数据，以便后期更好的服务本店并签字：

	有何改

进建议
	　
	店负责人

签    名　
	

	本次服务反应出的问题及后期改进建议及措施：

	现店家库存及补货建议：□客装　□身体项目　□口服精油　原因：


注：此表格由主管签字后，申请人借资进入市场填完报表并随同报销凭证交部门主管认可后方可报销。


